EFFEKTIVISERING OG MERVAERDI GENNEM LEVERANDORSAMARBEJDE

HVAD GOR 1?

| udfylder en kort brief om jeres indlaeg (produkt eller koncept), og indsender
denne til dms@maelkeritidende.dk. Onlineblanket: www.mejeritekniskselskab.dk

Indsendes senest den 17/4 2014

HVAD G@OR VI?

Snarest herefter og senest 10/5 udveelger programkomiteen pa baggrund af
relevans, de indleeg, som skal indga i programmet.

PROGRAMKOMITE?
Programkomiteen udggres af falgende:
Bestyrelsesmed|. Torben Slots, Dansk Mejeriingenigr Forening
Bestyrelsesmed|. Rene Fredgaard, Foreningen af mejeriledere og funktionaerer

Bestyrelsesmedlem Kim Toft Andersen, Danmarks Mejeritekniske Selskab
Sekretariatsleder Anne-Sofi Christiansen, Meaelkeritidende
Sekretariat Jette Rohde, Meelkeritidende

Programkomiteen udveelger indleeggene efter relevans og med det formal at
sikre en hgj kvalitet, et steerkt program, og at indlaeggene bygger pa nyheder og
potentiale for deltagerne.

JERES BIDRAG 0OG OMKOSTNING (PRISER EX. MOMS)

| bidrager med et indleeg, har repreesentant(er) og evt. poster el.lign. til B2B-
dating. | har fglgende muligheder for deltagelse og markedsfgring:

Fglgende er inkluderet i pakken Standard Bronze Sglv Guld
Deltagerbillet 1 stk. 1 stk. 2 stk. 2 stk.
B2B-dating JA JA JA JA
Praesentation i konferencemappe - 10 JA JA
sider
Halvsides abstract /Meelkeritidende JA JA
Gratis merchandise til deltagerne JA JA JA
Firmalogo pa bagsiden af program JA
Pris 1.595,- 3.350,- 7.995,- 9.995,-
Tilkeb:

Middag pr. person 350,-

Kontakt os hvis du har andre gnsker
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KZRE LEVERANDOR

o Har | et nyt produkt eller koncept, som kan bidrage til at
styrke mejeriernes effektivitet og konkurrencekraft?

« Har | lyst til at profilere dette pa en aben konference?

« Kan | udarbejde en ganske kort beskrivelse af jeres
produkt eller koncept og sende den til os senest den
17/4 2014

« Kan |l svare ja til disse 3 spgrgsmal?

« Sa szetter vi rammen for "Mejeriernes Leverandgrdag
2014 — Effektivisering og merveerdi gennem
leverandgrsamarbejdet”, og | kan fa muligheden for at
fylde rammen ud sammen med branchens gvrige
leverandgrer.
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Effektivisering og merveerdi gennem leverandgrsamarbejde

MALSZETNING

Malet er at skabe et forum for inspiration og etablering af kontakter mellem leveran-
dgrer og mejeriindustrien. Et forum, hvor der seettes fokus pa, hvordan fremtidens
produkter og teknologi kan udvikles og fremme effektivitet og konkurrencekraft i
mejeriindustrien. Mejeriernes Leverandgrdag er en unik mulighed for vidensdeling
og for at skabe opmeerksomhed pa nyheder og projektlgsninger, som kan ggre en
forskel for mejerierne.

KONCEPTET

Som arranggrer seetter vi den fysiske ramme og sgrger for alt det praktiske.

Som leverandgrvirksomhed fylder | dagen ud indenfor de retningslinjer, der er anfgrt
her i brochuren.

DELTAGERE

Deltagerkredsen vil omfatte ledelse fra mejerierne, ngglepersoner indenfor udvikling
og projekter (herunder optimering), de vedligeholdelsesansvarlige samt projektlede-
re, indkgbere og innovationsafdelinger samt alle andre, som i mejerierne har fokus
pa effektivisering og optimering. Fra leverandgrvirksomheder forventes deltagelse af
interessenter og specialister i forhold til fremtidig udvikling og med interesse for
branchens udvikling. Mejeriingenigrstuderende og mejeriteknologstuderende invite-
res ligeledes til at deltage.

Der var ca. 150 deltagere i arrangementet i 2012.

PRAKTISKE INFORMATIONER

Dato: 18. september 2014
Tid: 9.30—16.30

Sted: Hotel Legoland i Billund
Deltagerpris: 1.595 kr. ex. moms

Tilleg for middag (17.30): 350 kr. ex. moms
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EFFEKTIVISERING OG MERVAERDI GENNEM LEVERANDORSAMARBEJDE
DAGENS FORLOB

Dagen starter med et aktuelt indleeg i plenum efterfulgt af tre parallelle delsessioner
under hver sin overskrift. Deltagerne samles i plenum igen sidst pa dagen.

Sessionerne bestar af en raekke indleeg fra forskellige leverandgrer, som holder
hvert sit indleeg under et feelles tema — f.eks. "Ressourceoptimering”.

Der er desuden mulighed for at tilmelde sig en feelles middag om aftenen.

FORELOBIGT PROGRAM

09.30 Velkomst og dbning af arrangementet

09.40 Mobilisering af strategiske leverandgrrelationer
v. Professor Poul Houman Andersen, Aalborg Universitet

10.20 Strategisk tilgang til relationer—med fokus pa supply chain efficiency
v. Vice President Henrik Bak, Arla Foods

10.50 Pause

11.10 Delsessioner (se nedenfor)

12.10  Frokost

13.10 Delsessioner fortseetter og afsluttes med paneldebat (se nedenfor)

14.10 B2B-dating (inkl. kaffepause)

15.30 Fremtidens fgdevarer og partnerskaber
v. Senior Executive Advisor & Futurist Martin Kruse, Instituttet for
Fremtidsforskning

16.20  Afslutning

17.30 Middag (tilmeldes og betales ud over tilmelding til konferencen)

DELSESSIONER

Der er som udgangspunkt navngivet tre temaer i delsessioner (aendringer kan fore-
komme):

1. Effektivisering og procesoptimering: Udstyr, metoder og ingredienser, som
kan medvirke til effektivisering af drift og bedre produktivitet samt udnyt
telse af produktionsapparatet

2. Ressourceoptimering: Udstyr og metoder, som kan medvirke til mindre
forbrug af vand, energi, detergener, ravarer, materialer m.m.

3.  "Current stage—future stage”: Den strategiske proces, som danner bag
grund for at udvikle eksisterende mejeri til fremtidens krav uden at skulle
bygge et helt nyt. Hvordan bidrager leverandgren i denne fase?

Programmet for de enkelte delsessioner sammenszettes, nar de deltagende leveran-
darvirksomheder og emner er blevet udvalgt.

Efter afslutning pa delsessioner vil der vaere B2B dating , hvor potentielle kunder
kan mgde jer, og | kan fa en personlig kontakt etableret.
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